1.
Centri e periferie

1. Introduzione

Negli anni Novanta si & avuta una forte ripresa dell’interesse per
la dimensione spaziale dell’economia. Ci6 & avvenuto innanzi tut-
to per alcuni fatti della realti economica internazionale: una note-
vole porzione della produzione mondiale di manufatti (e in misu-
ra crescente anche di servizi che possono essere commerciati a di-
stanza, come finanza, telecomunicazioni, elaborazione dati) viene
realizzata in un ristretto numero di citta e di regioni; le imprese ap-
partenenti a un particolare settore (o le imprese fra loro intercon-
nesse da relazioni di domanda/offerta di beni e servizi o produt-
trici di beni e servizi simili o complementari) tendono a localizzarsi
in prossimita le une delle altre e a formare concentrazioni geogra-
fiche di attivita. Questi processi tendono a perdurare nel tempo.
Una volta avviati, sono spesso cumulativi: determinano, cioe, for-
ze economiche che tendono a rafforzare gli stessi processi di con-
centrazione, Negli Stati Uniti, pur con minori disparita di reddito,
vi sono forti fenomeni di agglomerazione; in Europa le disparita
regionali sono molto forti!. Questi fenomeni non sono certo una
novita: gia un secolo fa Alfred Marshall descriveva in modo con-
vincente come si fossero formati dei «distretti industriali». Negli
anni pitl recenti hanno perd probabilmente accresciuto la loro im-
portanza: per 'aumento del peso delle attivita economiche non
sottoposte a vincoli localizzativi sul totale dell’economia; per la ri-
duzione del peso delle attivita agricole sul totale delle attivita eco-
nomiche; per la forte riduzione dei costi di trasporto, di informa-
zione e di comunicazione; per la liberalizzazione di molte attivita
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di servizio; per I’aumento degli scambi internazionali e delle forme
di integrazione regionale. Tutti questi fenomeni possono favorire,
infatti, la concentrazione geografica delle attivita economiche.

Questa ripresa di interesse & stata poi resa possibile dall’avan-
zamento negli strumenti matematici a disposizione degli econo-
misti. Si tratta principalmente della possibilita di formalizzare, nei
modelli economici di uso comune, i rendimenti di scala crescenti,
cioe le «economie di scala», un elemento chiave nei processi di ag-
glomerazione delle attivita economiche. L’avanzamento delle ca-
pacita di descrivere fenomeni complessi con strumenti matemati-
ci relativamente semplici sono state particolarmente rilevanti sia
nell’economia industriale («new industrial organisation»), sia
nell’ambito delle teorie del commercio internazionale, all'interno
delle quali & nato un vero e proprio filone interpretativo defmlto
come «nuova economia internazionale»?, |

In particolare negli anni Novanta si & avviato, e subito amplia-
to con contributi teorici ed empirici di notevole interesse, un filo-
ne di letteratura economica definito della «nuova geografia econo-
mica», a partire dal modello centro-periferia di Krugman (1991).
La «nuova geografia economica» & partita da concetti gia presen-
ti nell’economia regionale, nell’economia internazionale e nell’e-
conomia dello sviluppo, ma li ha sintetizzati e arricchiti in non po-
chi aspetti. Obiettivo & spiegare le divergenze nei sentieri di svi-
luppo «regionale»: la spiegazione che fornisce la nuova geografia
economica €, in estrema sintesi, la seguente. Se ci sono economie
di scala sufficientemente forti, ciascun produttore trovera pitl con-
veniente servire il proprio mercato da un’unica localit3; se ci sono
significativi costi di trasporto, scegliera quella localita che riduce
la distanza dai bacini di domanda pitt ampi. Queste condizioni sa-
ranno soddisfatte proprio in aree all’interno delle quali & gia inse-
diato un ampio numero di imprese, cioé in una regione gia svilup-
pata. Esiste dunque una circolarita che tende a perpetuare, una
volta avvenuta, la crescita di alcune regioni a scapito di altre.

Questa spiegazione si richiama per molti aspetti alla tradizio-
ne regionalista degli anni Cinquanta: sia per la visione dello svi-
luppo economico come sequenza di situazioni di disequilibrio
piuttosto che come tendenza verso un unico equilibrio, sia per
I'importanza attribuita a processi di causazione cumulativa, come
meccanismo alla base della crescita differenziata di alcune regio-



ni rispetto ad altre. In parte, si richiama direttamente alle idee di
Alfred Marshall sulle economie esterne.

2. Lo spazio uniforme

L’idea che vi siano forze economiche che possono determinare
squilibri economici regionali permanenti e cumulativi non & perod
condivisa da tutti. Un filone molto ampio di letteratura economi-
ca, riconducibile in termini generali alla scuola neoclassica, so-
stiene che I’azione dei mercati determina una crescita economica
equilibrata sul territorio. Questa spiegazione & costruita sull’as-
sunto dei rendimenti marginali decrescenti: impiegando quantita
sempre maggiori di un fattore produttivo si € in grado di ottene-
re una quantita maggiore di bene finale, ma a un tasso decrescen-
te di crescita. L’ipotesi di rendimenti decrescenti & conseguente
alle ipotesi sulla forma di mercato (concorrenza perfetta) e sul
comportamento degli individui e delle imprese (perfetta raziona-
lita). I sistemi economici procedono in questo modo verso un pre-
vedibile equilibrio che risulta ottimale in termini di allocazione
delle risorse’.

La distribuzione territoriale delle attivita economiche & spiega-
ta dalla teoria neoclassica in primo luogo in base ai costi di traspor-
to: la distanza tra produttore e consumatore & I'unica variabile in
grado di influenzare i costi dei prodotti e quindi la localizzazione
delle imprese*. Per ogni produttore, la domanda per il bene che
egli produce dipende dal prezzo di vendita; ciog, dal suo costo di
produzione maggiorato del costo di trasporto sino al consumato-
re. Maggiore sara questa distanza, maggiore sara il prezzo com-
plessivo del bene e quindi minore la quantita domandata®. Ciascun
produttore servira un’area di mercato di forma circolare, tale che
la domanda dei consumatori sulla circonferenza sara pari a una so-
la unita del bene e si localizzera in maniera tale che la propria area
di mercato sia tangente a quella di un altro produttore, per non ser-
vire gli stessi consumatori. Se la popolazione & distribuita in ma-
niera uniforme, tutte le aree avranno la stessa dimensione e la lo-
calizzazione di tutti i produttori seguira la stessa logica®.

La situazione muta se vengono prodotti beni diversi. Chrlstal
ler (1933) sviluppa un famoso modello all'interno del quale cia-



scun bene ha un prezzo differente e una differente domanda: tutti
i beni sono offerti all'interno di aree di mercato di forma esagona-
le, la cui dimensione varia a seconda dei beni’. La figura 1.1 mo-
stra 'organizzazione spaziale gerarchica degli esagoni di diversa
dimensione. Si determinano cosi delle localita centrali, ma esse
sono uniformemente e regolarmente distribuite sul territorio. Lo
spazio appare suddiviso in «regioni» del tutto simili fra loro: I'ele-
mento chiave & la dimensione degli esagoni di livello superiore. Es-
sa, infatti, determina il ripetersi delle attivita. Tuttavia non si de-
termina mai una polarizzazione delle attivitd economiche nello
spazio, con regioni «sviluppate» e regioni «sottosviluppate»: i cen-
tri di livello inferiore sono omogeneamente diffusi sul territorio.
In queste interpretazioni, la crescita economica e il suo impat-
to nello spazio & un processo lineare e uniforme: se uno «shock

Figura 1.1 Il mondo ordinato di Christaller

@ centridilivello A ® centridilivello C

aree di mercato di livello A —-— aree di mercato di livello C

@ centridilivello B

——— aree di mercato di livello B

FoNTE: Dicken, Lloyd 1990.



esogeno», un cambiamento, disturba il sistema, il perfetto fun-
zionamento dei mercati & in grado di ristabilire I'ordine. Cid ac-
cade in particolare perché i fattori produttivi sono perfettamente
mobili. Consideriamo, per esempio, un sistema economico carat-
terizzato da due regioni simili (Est e Ovest), da due fattori di pro-
duzione (capitale e lavoro), con cui si realizzano, con tecnologie
date ma diverse, due diversi beni. Supponiamo che, a seguito di
uno shock esterno (per esempio, un flusso di investimenti indu-
striali o I'introduzione di un’innovazione), aumenti la produzione
di beni a maggiore intensita di capitale a Est3. Conseguentemen-
te, li il livello dei salari sara maggiore rispetto a Ovest e il tasso di
profitto inferiore. Ma questo squilibrio tende automaticamente
ad annullarsi. I lavoratori della regione occidentale, con livello sa-
lariale inferiore, saranno infatti indotti a muoversi verso Est alla
ricerca di un maggiore salario; al tempo stesso il capitale fluira ver-
so la regione occidentale, dove vi sono maggiori tassi di profitto.
I movimenti in senso inverso (dei lavoratori e del capitale) prose-
guiranno fino a quando le proporzioni dei fattori nelle due regio-
ni si eguaglieranno, al pari dei salari e dei profitti.

Se i fattori non sono perfettamente mobili fra le diverse regio-
ni di un paese, a causa di ostacoli di vario tipo?, ciascuna regione
tende a specializzarsi (cioé a produrre in maniera pit estesa) i be-
ni per la cui produzione sono necessari in misura pitl intensa i fat-
tori di cui essa dispone maggiormente. I beni vengono scambiati
fra le diverse regioni, e i meccanismi dello scambio e i prezzi rela-
tivi dei beni che si determinano, tendono a rendere uguali i ren-
dimenti dei fattori. Quindi in ultima analisi, il benessere delle di-
verse regioni.

Nei modelli di crescita neoclassici si determina infine una con-
vergenza nei livelli di reddito pro capite. Cid deriva dal fatto che
le regioni piu povere, che sono le meno dotate di capitale (sia fi-
sico che umano) tendono automaticamente ad accumulare capi-
tale pit velocemente di quelle piti ricche. -

Le implicazioni di questi principi sono profonde: i sistemi eco-
nomici regionali funzionano in base a meccanismi che tendono a
riportare I’equilibrio nella geografia dello sviluppo, a condizione
che i mercati dei beni e dei fattori siano lasciati funzionare perfet-
tamente. La dinamica della domanda e dell’offerta determina sem-
pre, dopo un processo di aggiustamento, il ritorno all’equilibrio.



3. L’economia «classica»
del sottosviluppo regionale

Questa visione ¢ da tempo contestata, anche alla luce degli evi-
denti e persistenti squilibri nei livelli di sviluppo regionali: gli
squilibri regionali sembrano una caratteristica permanente e non
transitoria del sistema economico. Alla base di questi squilibri vi
sono imperfezioni di mercato, cioe I'esistenza di condizioni di- -
verse dalla concorrenza perfetta: cioé I'agire di economie di scala
di varia natura. Non esiste un unico equilibrio, prevedibile, fra le
attivita economiche nello spazio. La distribuzione nello spazio
delle attivita economiche non & necessariamente equilibrata, ma
puo determinare ’emergere di agglomerazioni in alcune aree. Co-
sa assai interessante, la distribuzione nello spazio non & semplice-
mente prevedibile in base alle condizioni di partenza: dipende an-
che da cio che accade successivamente. La geografia dello svilup-
po diviene un problema di selezione, di come un particolare risul-
tato emerge tra le alternative possibili'°, _

Le teorie della polarizzazione e dello sviluppo squilibrato, svi-
luppate principalmente nel corso degli anni Cinquantal?, attri-
buiscono all’esistenza di economie di scala lo sviluppo di alcune
regioni e il mancato sviluppo di altre: propongono una concezio-
ne dello spazio come «campo di forze» centrifughe e centripete:
uno spostamento dalla posizione di equilibrio pud provocare
cambiamenti irreversibili e amplificare piuttosto che ridurre le
differenziazioni tra le aree. Per Gunnar Myrdal (1957),

i movimenti di manodopera, di capitali, di beni e servizi non contro-
bilanciano di per sé la tendenza naturale alle disuguaglianze regionali.
Per se stessi le migrazioni, i movimenti dei capitali e del commercio so-
no piuttosto il mezzo attraverso il quale si svolge il processo cumulati-
vo, in senso ascendente nelle regioni fortunate e discendente in quel-
le sfortunate. In generale se essi producono effetti positivi per le pri-
me, i loro effetti sulle seconde sono negativi!2.

Attraverso la mobilita dei fattori produttivi le regioni periferi-
che vengono private non solo dei propri capitali, che trovano una
migliore remunerazione nelle regioni centrali, ma anche della ma-
nodopera pitt qualificata e delle forze imprenditoriali piu attive.



Figura 1.2 Il meccanismo del moltiplicatore e il processo di sviluppo cumulativo

Localizzazione di

ur:a nuc&va unpresa

A :

Hffgﬂa maltzpfzcatore el s
'-Aummto della domanda }mca}e per ia mag-
giore richiesta proveniente dalla nuova im- —————— 3
- presa e per il maggiore potere. ci acqu_xsm
3'della mano&opem ERgst

" Aumento deIIe posablhta dx
mvenmom ed mnovaz:tom :

Espansione '~ Espansione del Espansmnedez

%mazmnedlamtamﬂ%ate  delledilizine = settore terziario. servizi pubblici.
* lavori pubblici. Nuove-a;x:tivité Traspotti,
. "Abitazioni,  al dettagln: istruzione
Svﬂuppo e : éfgézmrc, 3 :Zi:?ln;mne dci
cconorme ¢ esterne s :
;Legmmamonte - Legamiavalle.
Industre femzmm  Industrieche
dibenieservizialla utilizzano i prodotti e
/ouova impresa et semilavorati defla - Effetto moltiplicatore secondario
il ~  fuova gnprem 3 Ultc:nonmvesnmemicrem e
N S BT T mdusmah Tres
 Nuova soglia locale/regionale. |-

| Incremento di popolazione, struttura
"~ economica pits diversificata, aumento -(

de1 reddm Iocak

Invenzioni o
!

FONTE: Pred 1966.

- innovazioni

L’interdipendenza economica determina 'immissione sui merca-
ti delle regioni periferiche di beni prodotti in quelle centrali, il che
ostacola ulteriormente lo sviluppo. 1l risultato & un centro domi-
nante e una periferia dominata.

Lo sviluppo e il sottosviluppo regionale sono fenomeni cumu-

lativi: la crescita economica regionale dipende da complessi effet-
ti moltiplicatori come quelli descritti nel famoso studio di Allan
Pred (1966) sugli Stati Uniti e presentati nella figura 1.2. Gli ef-
fetti diretti sono seguiti da una serie di effetti indiretti, in una suc-
cessione a catena che si allarga da un’attivita all’altra (anche se con



intensita progressivamente decrescente): I'inizio di una nuova at-
tivita industriale in una regione genera localmente nuova doman-
da, sia per 'accresciuto potere d’acquisto della manodopera che
essa assume, sia per la richiesta di prodotti della stessa impresa,
che puo determinare la nascita di nuove attivita per soddisfarla. Si
possono poi sviluppare imprese collegate, sia nella fornitura di be-
ni e servizi (legami a monte o backward linkages), ma anche per
I'utilizzo dei loro prodotti (legami a valle o forward linkages)®>.
Ancora, la localizzazione di una nuova impresa stimola la produ-
zione di nuova conoscenza, 'introduzione di nuove soluzioni tec-
nico-produttive o lo sviluppo di nuovi prodotti: negli Stati Uniti,
secondo Pred: «le nuove industrie urbane e i loro effetti moltipli-
cativi crearono opportunita di lavoro che attrassero gli immigrati
nelle metropoli in formazione e provocarono una ulteriore cresci-
ta industriale stimolando direttamente o indirettamente I'inven-
zione e l'innovazione»'®. L’intero processo & cumulativo: ogni
nuova attivita genera nuovi effetti moltiplicatori; questa tendenza
¢ tanto piu forte quanto maggiore ¢ il livello di sviluppo dell’area,
in termini di popolazione, reddito e gamma di attivita economi-
che. La crescita economica regionale pud cosi avere origine da
«poli di sviluppo»'. I poli di sviluppo, nella classica accezione di
Perroux (1955), sono localita nelle quali operano unita motrici
dello sviluppo regionale: imprese che, per la loro dimensione, per
la loro particolare capacita innovativa e per i rapporti instaurati
con il tessuto circostante, generano intensi effetti moltiplicatori.
L’impresa motrice stimola la crescita regionale attraverso la na-
scita di fornitori, oppure attraverso la formazione di capitale uma-
no, o ancora attraverso la diffusione di conoscenze tecnologiche.

4. La «nuova geografia economica»

Gran parte dei suggerimenti degli economisti classici del sotto-
sviluppo regionale sono stati ripresi dalla «nuova geografia eco-
nomica»'®. Per definizione dei suoi principali esponenti «scopo
della geografia economica & spiegare le concentrazioni di popola-
zione e attivita economica: la distinzione fra sistemi territoriali
manifatturieri e agricoli, 'esistenza delle citta»!7.
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Per comprendere I'approccio della «nuova geografia economi-
ca» allo sviluppo regionale si puo partire illustrando il modello di
Krugman (1991). E un modello di fondamentale importanza per-
ché non postula I’esistenza di un centro e di una periferia, ma spie-
ga come due regioni uguali in ogni loro caratteristica possono ave-
re percorsi di sviluppo assai differenti determinando I'emergere di
una regione centrale e di una regione periferica. Alcune regioni
hanno evidenti vantaggi oggettivi, definibili di «first-nature»!8,
sulle altre: risorse naturali, clima, posizione geografica; esse spie-
gano con relativa facilita il loro successo, e I’agglomerazione di at-
tivitd economiche. Ma anche se questi mancano, si possono svi-
luppare vantaggi «second-nature»: una regione attrae nuove im-
prese semplicemente perché, al di 1a di ogni considerazione og-
gettiva, ne ospita gia molte. La nuova geografia economica non po-
stula 'esistenza di questi effetti, ma li dimostra analiticamente: es-
si scaturiscono dalle interrelazioni fra economie di scala, costi di
trasporto e mobilita fattoriale.

Si ipotizzino due regioni (Est e Ovest) identiche; esse produ-
cono beni agricoli e manufatti che vengono acquistati dagli stessi
lavoratori. Per produrre i beni agricoli usano la stessa tecnologia
e impiegano una quantita di terra, per definizione, uguale. La for-
za lavoro del settore agricolo & in proporzione alla terra disponi-
bile, e quindi identica nelle due regioni. La distribuzione dell’oc-
cupazione industriale € invece endogena al modello, non deter-
minata a priori: i manufatti possono essere prodotti in una o in en-
trambe le regioni'®. Nella produzione di manufatti ci sono eco-
nomie di scala: se avviene su due impianti invece che in uno, 1 co-
sti risultano superiori®®. I costi di trasporto sono nulli all'interno
di una regione ma non fra le due regioni.

Un esempio numerico puo servire a comprendere meglio: il 60
per cento della forza lavoro totale & costituita da agricoltori (30
per cento in ciascuna regione) e il 40 per cento da operai (che non
¢ noto a priori dove siano localizzati); la domanda complessiva di
manufatti & pari a 10 unita: 6 domandate dagli agricoltori e 4 da
operai; il costo fisso per insediare un nuovo impianto € paria 4 e
il costo di trasporto unitario € pari a uno. Il quesito a cui si vuole
rispondere &: dove si insediera una nuova impresa? L’impresa ha
a disposizione tre possibilita: produrre in una delle due regioni o
in entrambe; il suo obiettivo & ridurre al minimo i suoi costi fissi
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di insediamento ei costi di trasporto dei suoi prodotti. La sua scel- -
ta dipende da un elemento: la precedente distribuzione tertito-
riale delle attivita manifatturiere e quindi della domanda. Infatti,
se la produzione manifatturiera & tutta in una delle due regioni, li
la domanda & di sette unita (tre da parte degli agricoltori e quat-
tro da parte degli operai), mentre & pari a tre unita (solo agricol-
tori) nell’altra regione. Se la produzione manifatturiera & invece
distribuita uniformemente sul territorio, ognuna delle due regio-
ni ha una domanda pari a cinque unita. La tab. 1.1 evidenzia i co-
sti relativi alle tre differenti possibilitd, data la localizzazione del-
le altre imprese.

Tabella 1.1 La scelta localizzativa dell'impresa nel modello di Krugman

Distribuzione costi dell’'impresa, se si localizza:

delle altre imprese solo ad Est - ad Est e Ovest solo ad Ovest

Tutti ad Est fissi 4 8 4
trasporto 3 0 7
totali 7 8 11

Meta e meta fissi 4 8 4
trasporto 5 -0 5
totali 9 8 9

Tutti ad Ovest fissi 4 8 4
trasporto 7 0 3
totali 11 8 7

FONTE: Krugman 1991.

Supponiamo che le imprese manifatturiere siano concentrate
a Est. Se I'impresa decide di localizzarsi li, 1 suoi costi complessi-
vi di insediamento, con i parametri ipotizzati nella tab. 1.1, saran-
no pari a sette (3 costi di trasporto + 4 costi fissi). Cio & decisa-
mente meglio che servire tutto il mercato con un impianto a Ove-
st o farne uno in ciascuna regione?!, Il ragionamento & identico se,
in partenza, le imprese sono tutte nella regione occidentale; se in-
vece vi € una ripartizione simmetrica fra le due regioni, conviene
fare due impianti®2. Questo ragionamento & apparentemente
ozioso. Non consente, infatti, di comprendere quale sara la scelta
dell'impresa, dato che essa varia a seconda dei parametri di costo
e della situazione iniziale. Sono quindi possibili tre equilibri: tut-
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te le imprese a Ovest; tutte a Est; meta in ciascuna regione. Esso
fornisce perd due elementi di fondamentale importanza: ) la scel-
ta dell'impresa dipende dai suoi costi, ma la dimensione dei suoi
costi dipende dalla localizzazione delle altre imprese; quindi le
scelte localizzative delle imprese sono interconnesse; 4) essa va a
insediarsi dove ci sono le altre; la scelta dell'impresa rafforza
I’equilibrio localizzativo preesistente.

' Ma il ragionamento pud andare oltre: i tre equilibri non sono,
infatti, tutti uguali. L’equilibrio in cui le imprese sono distribuite
simmetricamente pud essere instabile e destinato a durare poco.
Si pud dimostrare che la concentrazione territoriale delle attivita
economiche in una sola regione & molto probabile se i costi di tra-
sporto scendono al di sotto di una soglia critica. Infatti, se i costi
di trasporto sono molto alti, la simmetria si mantiene facilmente:
all'impresa conviene stare vicina alla propria domanda, e quindi
avere due impianti. Ma se i costi di trasporto sono bassi essa tro-
vera conveniente localizzare tutta la produzione in una regione e
servire di i I’altra. Questo introduce un punto chiave del modello:
se i costi di trasporto sono sufficientemente bassi e per qualsiasi
motivo aumenta la produzione (e quindi la domanda) in una re-
gione, e le imprese sono motivate dai costi di trasporto e dai costi
fissi di insediamento a spostarsi li, abbandonando I’altra, insieme
ad esse si sposta la forza lavoro, che migra da una regione all’altra.
Ma, mano a mano che questo accade, quel mercato cresce, e quin-
di i motivi per spostarsi si fanno sempre piti forti. Il risultato fina-
le puo essere «catastrofico»?*, con tutte le imprese che si concen-
trano, con un modello spaziale fortemente polarizzato. Questo
puo accadere anche in assenza di mobilita fattoriale, e se si ipotiz-
za che nell’economia vi siano due settori produttivi: uno (agricol-
tura) a rendimenti costanti e uno (manifatturiero) a rendimenti
crescenti; quest ultimo produce e usa input intermedi. L’idea di
base & che i produttori di beni intermedi, in una regione con un
grande settore manifatturiero, hanno vantaggi rappresentati dal
contatto con i produttori finali, mentre questi ultimi hanno van-
taggi dalla presenza dei primi?*, Ancora, le causazioni cumulative
possono originare non dal movimento dei fattori, ma dalla loro ac-
cumulazione: mercati piti grandi favoriscono I'investimento e cio,
in sequenza, li rende pit grandi?®. La geografia economica & «co-
me l'argilla»?¢: a priori ¢’é grande flessibilita sulla localizzazione
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delle attivita economiche, ma una volta che la loro forma si & de-
terminata & assai difficile da modificare.

5. Cosa ci dice
la «nuova geografia economicax?

L’importanza di questi modelli, al di 1a della loro ipersemplifica-
zione, sta in un punto: due regioni perfettamente uguali possono
diventare, per I'azione di forze endogene, profondamente diver-
se. La loro dinamica & determinata da tre fattori.

1. La quota di occupazione nel settore a localizzazione non
vincolata (nell’esempio precedente: nel manifatturiero). Tanto
maggiore ¢ questa quota, tanto & pili probabile che le attivita eco-
nomiche possano concentrarsi. Se una larga parte della popola-
zione ¢ impiegata in attivita a localizzazione vincolata (per esem-
pio, in agricoltura) e quindi meno mobile, ci sono pitt ostacoli a
fenomeni agglomerativi: cid puo spiegare perché, al crescere del
peso relativo delle attivita a localizzazione non vincolata (riduzio-
ne del peso dell’agricoltura, aumento dell’industria manifatturie-
ra, vendita a distanza di attivita di servizi attraverso le telecomu-
nicazioni, liberalizzazione di alcune attivita terziarie), i fenomeni
agglomerativi e di disparita spaziale possono divenire, a parita di
altre condizioni, pit1 probabili.

2. Il livello dei costi di trasporto. Tanto minore & il livello dei
costi di trasporto, tanto piti semplice risulta soddisfare la doman-
da espressa da una regione con la produzione di un’altra regione,
e quindi il processo di agglomerazione & piti possibile. Anche que-
sta conclusione puo spiegare fenomeni di lungo periodo: al de-
crescere dei costi dei trasporti (innovazioni nelle modalita tecni-
che di trasporto, liberalizzazioni e abbattimento dei costi) la pro-
duzione puo facilmente concentrarsi in alcune regioni.

3. La rilevanza delle economie di scala. Tanto pit importanti
sono le economie di scala (nell’esempio espresse dal livello dei co-
sti fissi di impianto), tanto pit forti saranno le tendenze all’agglo-
merazione?’, .

In un mondo con piu settori, economie di scala e costi di tra-
sporto hanno un effetto differente tra industria e industria, stabi-
lendo diversi equilibri fra le forze agglomerative e le forze centri-
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